Cloctta

Key Account Manager til Cloetta Danmark

Har du vindermentalitet og et analytisk mindset? Sa seger vi dig som Key Account Manager
til vores staerke salgsteam hos Cloetta.

Om Cloetta

Cloetta har en steerk position pa det danske konfekturemarked. Vi tilbyder et bredt og varieret
sortiment med staerke varemaerker inden for slik, pastiller, chokolade og n@dder. Vores fgrende
varemaerker er Lakerol, Malaco, Cloetta og Skipper’s Pipes. Vi er nr. 1 pa pastiller, nr. 2 pa
sukkervarer i Danmark, nr. 1 pa sasonslik og nordens sterste leverander af bland selv-slik.
Cloetta Danmark er en del af en international organisation med ca. 2500 ansatte, hvoraf 130 er
medarbejdere fordelt pa salg- og marketingkontoret i Brandby samt i Field Sales.

Hvordan kan du bidrage? Som Key Account Manager vil du blive ansvarlig for at udvikle
samarbejdet og relationerne med kundeportefeljen bestaende af Growth- og E-commerce kunder.
Du vil bla. veere ansvarlig for at drive salget, udvikle kundeplaner og implementere strategiske og
salgsfremmende tiltag i samarbejde med kunderne. Du kommer til at arbejde i et miljg praeget af
teamplay og en passion for at vinde sammen og vil referere direkte til vores Sales Director Packed.
Du vil vaere omgivet af bade kreative og analytiske kollegaer, som vil inspirere og udvikle dig. Vi
tilbyder saledes en spaendende og indflydelsesrig stilling i en virksomhed med momentum.

Din primaere opgave er salg, som vi forventer opnas gennem at:

e Udbygge og vedligeholde relationer med kunderne til taette partnerskaber med dbenhed
og klare feelles ambitioner og indsatser.

o Udvikle kundestrategier der kan bidrage til Cloettas fortsatte veekstambitioner

e Proaktiv adfeerd overfor kunderne og lave de forngdne tiltag og korrektioner ved
eventuelle afvigelser for at sikre malopfyldelse.

e Taet sparring med nermeste leder og teamet generelt

e Udvikle og implementere Cloetta E-commerce strategi og initiativer

e Praesentere salgsaktiviteter, nyheder, marketingplaner mv

e Ansvarlig for salgsprognose og forecast pa egne kunder.

Udover KAM-teamet vil du veere i teet dialog med bade Marketing, Demand Planning, Business
Controlling og centrale support-funktioner pa tveers af Cloettas europaeiske markeder.

Som person har du:

e Gerne erfaring fra lignende stilling og med salgserfaring indenfor FMCG.

e God talforstaelse, en analytisk tilgang og besidder et godt kebmandskab

e En proaktiv og struktureret tilgang i din opgavelgsning samt omstillingsparat i et dynamisk
milj@.

e En hgj grad af motivation og engagement, der smitter positivt af pa omgivelserne og
bidrager til et konstruktivt arbejdsmiljg.

e Du har steerke kommunikations-, forhandlings- og praesentationsevner.

o En akademisk baggrund og er vant til at arbejde med Excel og PowerPoint.

e Duer flydende i dansk og behersker engelsk bade i tale og skrift.
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Hos Cloetta vil du blive en del af et ambitigst og passioneret team, der hver dag arbejder for at
forbedre vores forretning indenfor alle vores kategorier. Vi har stort fokus pa teamplay og hjzelper
hinanden pa tvaers i organisationen samtidig med der er en hgj grad af selvstaendighed og frihed
under ansvar. Vi arbejder professionelt og analytisk, men har samtidig en uformel kultur med et
steerkt feellesskab.

Kan du se dig selv i denne rolle?

Hvis du gnsker yderligere oplysninger om stillingen, er du velkommen til at kontakte Sales Director
Packed Morten Harpsge pa morten.harpsoe@cloetta.dk eller telefon +45 6167 6638.
Ansggningsfrist med fremsendelse af kort ansggning og CV er snarest muligt, men senest sendag
den 14. april 2024. Vi behandler ansggningerne lgbende og besaetter stillingen, nar vi har fundet
den rette kandidat.

Anseg her

Vi gleeder os til at here fra dig!
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